LES ETAPES DE LA VENTE D'UN BIEN IMMOBILIER
1. Tout d’abord le vendeur doit faire réaliser les diagnostics obligatoires dans le cadre de la  vente de son bien immobilier, dès que la décision de vendre est prise. L’agence dispose de partenaires pour l'aider dans cette démarche.
2. Le bien doit être estimé à sa juste valeur et mis en vente au bon prix. C’est capital pour une vente réussie. Une réflexion aboutie doit nécessairement s'appuyer sur une bonne connaissance du niveau de prix réel atteint par le marché et l'état de la demande. 
3. La signature d'un mandat de vente avec votre agence est suivie de la mise immédiate sur le marché, via tous les canaux de communication dont dispose l’agence.
4. L’agence filtre les candidats à l’achat, assure les visites, et réceptionne les offres d'achat pour ne retenir que celles qui remplissent les conditions souhaitées. Il apporte ses conseils pour effectuer la sélection définitive avec le vendeur.
5. L’agence remet la proposition d’achat acceptée par le vendeur au notaire choisi par ce dernier pour la préparation du compromis du compromis de vente.
6. La signature du compromis de vente par les parties a lieu chez le notaire ou à l’agence. L’acheteur verse alors 10 % du prix du bien sur un compte séquestre. L'acheteur va alors bénéficier d'un délai de rétractation de 10 jours lui permettant de se retirer de la vente s'il le souhaite sans compensation financière pour le vendeur ni pour l'agence immobilière.
7. Le notaire prépare l'acte de vente. Un délai de 3 mois s'écoule généralement entre la signature du compromis et de l'acte de vente. Ce délai tient compte des formalités administratives à réaliser par le notaire et des conditions suspensives indiquées dans le compromis qui doivent être levées. 
8. Une fois ces conditions  levées l'acheteur et le vendeur ont tout intérêt à préparer leur déménagement.
9. La signature de l'acte de vente a lieu chez le notaire avec paiement du prix par l'acquéreur et remise des clés par le vendeur.
