LE MANDAT EXCLUSIF : 
LA GARANTIE D’UNE VENTE AU MEILLEUR PRIX ET DANS LES MEILLEURES CONDITIONS
· la publication d’un bien à vendre par une seule agence sur des supports adaptés, choisis avec le vendeur, provoque un effet de rareté et renforce son attractivité. A l’inverse, la multiplication des annonceurs peut être interprété par les acheteurs potentiels comme une difficulté à vendre un bien, et dévalorise celui-ci
· la prise en charge de la vente d’un bien par une seule agence réduit les risques de visites inopportunes d’agences lancées dans la « course à la vente ». D’autre part, une guerre des prix entre agences conduit souvent à une baisse du prix du bien, le vendeur étant mis dans une situation de stress
· le mandat exclusif permet de travailler en confiance réciproque entre le vendeur et son interlocuteur dédié en agence, qui s’investit pleinement dans la transaction qu’on lui a confiée
· le mandat exclusif évite au vendeur de faire face à une agence faisant signer n’importe quoi pour bloquer la vente. Cette situation conduit d’ailleurs souvent à une renégociation du prix du bien à la baisse que le vendeur aura du mal à contrer
· dans le pire des cas sur mandat simple, le vendeur d’un bien risque d’être sollicité pour le paiement d’honoraires par plusieurs agences au motif que chacune avait présenté le bien au même acheteur
· l’exclusivité évite au vendeur d’avoir à fournir plusieurs fois les nombreux diagnostics obligatoires aux agences
· enfin, le mandat exclusif permet au vendeur de bénéficier d’honoraires d’agence réduits
Chevalier Immobilier – 01/09/2017


